
Community Short Facts
SAP Innovation Award 
Piller, ein Hersteller von Hoch-
leistungsgebläsen und Kom-
pressoren, hat den SAP Inno-
vation Award 2026 in der 
Kategorie Industry Leader 
erhalten. Das Industrieunter-
nehmen modernisierte ge-
meinsam mit dem SAP-Part-
ner All for One seine System-
landschaft und führte S/4 
Hana Cloud, Public Edition, in 
sechs Monaten ein. Ziel war 
eine weltweit einheitliche 
Prozessbasis. Ein Two-Tier-
Modell verbindet den digita-
len Kern am Hauptsitz mit 

Cloud-Lösungen an internati-
onalen Standorten. Das Pro-
jekt soll laut Unternehmen 
die Grundlage für künftige 
Innovationen und den Einsatz 
von KI schaffen. Piller gibt an, 
die Durchlaufzeit von Ange-
boten bis Aufträgen um 60 
Prozent gesenkt zu haben. 
Zudem habe sich der Auf-
wand für Konsolidierungen im 
Reporting um 40 Prozent 
reduziert. Die Lösung basiert 
auf standardisierten SAP-Pro-
zessen, um neue Standorte 
schneller integrieren zu kön-
nen und lokale Anforderun-
gen abzudecken. Die Aus-
zeichnung wird jährlich von 
SAP vergeben und würdigt 
Projekte, die technologische 
Innovation mit messbaren 
Ergebnissen verbinden sollen. 
„Dieser Erfolg belegt: Mittel-
stand und Public Cloud passen 
sehr gut zusammen, wenn 
Unternehmen die Transfor-
mation pragmatisch aufset-
zen. Piller hat das mit dem 
Fokus auf Schnelligkeit, Best 
Practices, klaren Verantwort-
lichkeiten und Prioritäten 
eindrucksvoll vorgelebt“, so 
All-for-One-CEO Michael Zitz.

Quelle: All for One

Verlängerte Zusammenarbeit
Die Wibank, die Förderbank 
des Landes Hessen, hat die 
Zusammenarbeit mit dem IT- 
und SAP-Dienstleister Innobis 
bis 2028 verlängert. Innobis 
soll die Betreuung des 
SAP-basierten Kernbanksys-
tems Abakus unterstützen, 
insbesondere beim Customi-
zing und beim Schriftverkehr. 
Nach Angaben der Beteiligten 

will die Partnerschaft die 
Weiterentwicklung von För-
derprogrammen sowie deren 
technische Umsetzung si-
chern. Innobis begleitet die 
Wibank bereits seit rund 
30 Jahren bei IT- und SAP-The-
men. Künftig sollen vor allem 
Anpassungen im Workflow 
sowie die Pflege bestehender 
Anwendungen im Fokus ste-
hen. Auch neue Programme 
und deren Integration in das 
System sollen umgesetzt 
werden. Die Zusammenarbeit 
geht aus einer europaweiten 
Ausschreibung hervor. Die 
Wibank finanziert und berät 
Projekte in Bereichen wie 
Infrastruktur, Wirtschaft und 
Wohnraum. Innobis entwi-
ckelt und betreut digitale 
Lösungen für Banken und 
öffentliche Einrichtungen.

Quelle: Innobis

Digitaler Vertriebsassistent 
Das weltweit tätige Direkt-
vertriebsunternehmen Vor-
werk, bekannt durch den 
Thermomix, arbeitet mit dem 
SAP-Partner Syskoplan Reply 
an digitalen Assistenten für 
den Vertrieb. Ziel ist es, den 
Verkauf von Produkten wie 
Thermomix und Kobold effizi-
enter zu gestalten. Die Lösun-
gen basieren auf der SAP 
Business Technology Platform 
und sollen Vertriebsteams im 
Alltag unterstützen. Die An-
wendung Voryou begleitet 
Berater während Verkaufs-
vorführungen und stellt In-
halte wie Videos und Präsen-
tationen bereit. Bestellungen 
und Feedback können direkt 
erfasst werden. Ergänzend 

verwaltet Vorleads Kunden-
kontakte, ordnet Anfragen zu 
und erinnert an Aufgaben.
So soll der administrative 
Aufwand sinken und mehr 
Zeit für Kundengespräche 
entstehen. Nach Angaben der 
Beteiligten will Vorwerk da-
mit seinen Direktvertrieb 
digital weiterentwickeln, 
ohne den persönlichen Kon-
takt zu verlieren. Die Lösung 
ist bereits in mehreren Län-
dern im Einsatz und soll ein 
moderneres Verkaufserlebnis 
ermöglichen.

Quelle: Syskoplan Reply

Ausgezeichnete
Customer Experience 
Der SAP-Partner Sybit ist 
2026 erneut für Customer 
Experience in Deutschland 
ausgezeichnet worden. Die 
Ehrung basiert auf internen 
Vertriebsdaten sowie Bewer-
tungskriterien wie Leistung 
und Markterfolg. Das Unter-
nehmen begleitet Kunden bei 
der Weiterentwicklung von 
Vertrieb, Service und digita-
len Plattformen, zunehmend 
auch mit Daten- und KI-An-
wendungen. Nach Angaben 
von Sybit soll der Preis die 
kontinuierliche Arbeit im 
CX-Umfeld widerspiegeln 
und als Ansporn für weitere 
Innovationen dienen. Auch 
die Unternehmensgruppe Ntt 
Data Business Solutions wur-
de mehrfach von SAP geehrt. 
Dies soll die Bedeutung eines 
starken Partnernetzwerks 
unterstreichen, das technolo-
gische Lösungen und strategi-
sche Beratung verbindet.

Quelle: Sybit

Mittelstand und Public 
Cloud passen sehr gut 
zusammen, wenn 
Unternehmen die 
Transformation prag-
matisch aufsetzen.

Michael Zitz,
CEO, 
All for One

Keine monatlichen SAP-Meldungen sollen außer Acht gelassen werden. 
Die Short Facts widmen sich den kleineren Neuigkeiten sowie den
scheinbar mehr oder weniger wichtigen Statements der Community.
Hier ist der Platz für SAP-spezifische Pressemitteilungen, die sonst gerne 
übersehen werden. Firmen und Personen sind nicht indexiert. 

Empfehlungen an: redaktion@e3mag.com
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